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1. Dans quel(s) programme(s) utilisez-vous notre solution ?
Je I'utilise dans le cadre de deux formations : Programme Grande école et MSc Investment
Banking and Capital Markets.

2. Sur quelle(s) année(s) du programme ?
En 1ére année de Master dans les deux cas.

3. Combien d'étudiants sont concernés ?
Cela représente environ 25 étudiants par groupe.

4. Combien de crédits ECTS sont alloués ?
1 ECTS dans les deux cas.

5. Quel est le volume d’heures consacré ?
16 heures dans les deux cas.

6. Quel est le format d’utilisation ?
La simulation est utilisée en 6 séances, une par semaine idéalement.

7. Quels sont vos objectifs pédagogiques ?
Nous souhaitons mettre en pratique des concepts théoriques.

8. En quoi notre solution a répondu a vos attentes ?

Jeu trés complet, qui n’est pas juste un clic-bouton. Les étudiants comprennent bien le
processus de prise de décision, ainsi que les conséquences de leurs décisions.

C'est un jeu trés concret et assez réaliste.
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9. Quel a été le retour de vos étudiants sur la simulation ?

Le retour des étudiants est tres positif, excepté le poids alloué a la tarification qui est selon eux
trop important. Cela m’oblige a devenir un régulateur et a fixer un cot minimal de service.
Autrement tout est alloué a I'équipe avec les plus petits tarifs, donc aucune incentive a trouver
d’autres moyens de se différencier.
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